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SIAPA, APA DAN BAGAIMANA SBI PROPERTY GROUP
PT. SUPER BROKER INDONESIA (SBI) dirancang oleh anak bangsa dan untuk bangsa INDONESIA; dengan tujuan untuk turut berpartisipasi terhadap pemberdayaan kewirausahaan mandiri dan pensejahteraan masyarakat, melalui bisnis Property Brokerage.

Sesuai namanya, SUPER BROKER INDONESIA, SBI memang berbeda dengan semua Property Broker yang ada di INDONESIA. Berbeda dalam INOVASI, STRATEGI, KEUNGGULAN MANFAAT, dan KEMULIAAN TUJUANNYA.

Keunggulan Manfaat yang Inovatif dari SBI karena menggabungkan 4 saluran pemasaran (MLM, MGM, Direct Selling, Online Marketing) menjadi 1 strategi comprehensive-integrated, yang dinamakan “Onsite Virus Marketing”; dan dijalankan secara serentak melalui program seminar dan pelatihan rutin disemua kantor SBI; maupun melalui 41 Web-Ads Group supporting SBI; dan Web-Based IT Application Program SBI
Konsepnya telah dirancang dan diuji coba sejak 2008 oleh Doktor Johanes Lim; yang bukunya telah diterbitkan oleh Gramedia Pustaka Utama pada 2010, dengan judul “SALES DOCTOR –How to double your sales in 6 months”
dan disempurnakan oleh praktisi pemasaran properti, Sudianto Xie
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Aplikasi STRATEGI INOVATIF KOMPETITIF SBI adalah dengan memberikan Seminar dan Pelatihan intensif kontinyu SECARA 100% GRATIS, kepada siapa saja yang ingin sukses kaya dalam industri property brokerage
1. Sehingga dalam waktu 9 bulan, SBI telah MEMPUNYAI 2000 MEMBER PENJUAL PROPERTI PROFESIONAL, dan 9 Kantor: Palmerah, Sunter, Kedoya, Pondok Indah, Harmoni, Duren Sawit, Cakung, Bandung, Surabaya
2. Semua Member SBI menjadi KESATUAN YANG SINERGIS, dan saling membantu; boleh merekrut, melisting dan selling disemua kantor SBI manapun, tanpa mengganggu sistem kompensasi jejaring pemasaran maupun finansial masing masing; sehingga merupakan keunggulan bersaing unik yang tidak dimiliki oleh perusahaan Property Broker manapun (karena sekalipun mereka mempunyai jumlah kantor dan agen properti jauh lebih banyak dan telah beroperasi belasan tahun, namun tidak menjadi kesatuan; melainkan  bersaing satu sama lain dalam satu company flag)

3. Sedang SBI Sedang memasarkan >38 PROPERTY PROJECTS: Jakarta Garden City; One Tower; Duta Indah Iconic ; Lexington Apartment; One Casablanca; Brooklyn Apartment; Intermark; Sentul City; Gallery West Office Tower; Indah Kirana Residence; Altira Business Park; Green Pramuka City; Greenhill, Veranda Apartment; Pasadenia Residence; Gading Residence; Green Central City; Royal Paradise; Majestic Point; Holland Village; Swissbel-In; Grand Dhika City; T-Plaza; Aeropolis; Maqna Residence; Casa Grande; deVins Puncak; One Sendawar; Permata Indah Residence; Puri 11; Samara Village; Gudang Bizpark Narogong; Skye North Sydney; V Parramatta Sydney; Viking Waterloo Sydney; Viva Top Ryde Sydney; Cluny Park Residence Singapore; Park Residence Auckland; dll
4. Sudah mendapat Penghargaan dari Pemerintah Republik Indonesia dalam INNOVATION & EXCELLENCE AWARD sebagai “THE BEST CHOICE IN PROPERTY AGENT 2013”

Diatas segala keunggulan manfaat serta kompetensi diatas, yang menjadi Fundamental Belief atau “Code Of Conduct” SBI Property Group adalah KARAKTER.
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When wealth is lost,

nothing is lost; when
health is lost, something
is lost; when character

is lost, allis lost.

g Billy Graham.g..




Seperti jargon sukses properti: Location, Location, Location

Maka jargon sukses SBI adalah: Character, Character, Character

STRONG & POSITIVE CHARACTER, yang meliputi integrity, credibility, responsibility adalah “harga mati”; yang harus menjadi bagian dari gaya hidup Member & Manajemen SBI sehari-hari, dan sampai kapanpun.
Melanggar “Code Of Ethics” ini kepada pihak manapun, akibatnya adalah pemutusan hubungan relasi, tanpa kompromi.

SBI Property Group bertekad bulat dan kuat untuk menjadi “Lighthouse, Mercusuar”, ditengah samudera perbrokeran properti yang kata orang “90% gelap, 10% terang”; agar semua Pihak (Property Owner, Buyer, Broker) paham bahwa menjadi Property Broker yang Professional, Credible dan sukses kaya adalah BISA! Menguntungkan semua Pihak adalah BISA!
Inilah Visi, Misi dan Program Aksi SBI, sampai kapanpun
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Banyak orang mau bergabung sebagai Member SBI, karena melihat VISI & MISI SBI, yakni: MENSEJAHTERAKAN & MENGHEBATKAN MASYARAKAT, khususnya dalam industri pemasaran properti.
Tidak seperti kebanyakan perusahaan Property Brokerage berkaliber, SBI sangat royal dan menguntungkan Member: Bukan hanya 100% GRATIS untuk bergabung dan berkembang; melainkan juga 80% Income adalah untuk Member; sehingga mayoritas Member SBI adalah “alumni” dari perusahaan broker properti terkemuka, yang merasa bahwa di SBI, jerih payahnya dihargai lebih; bahwa dirinya adalah Wirausaha Mandiri yang mudah Sukses Kaya, tanpa membayar uang serupiahpun untuk mendapat bimbingan dan pemberdayaan dari SBI.

Karena SBI memang unggul manfaat, dan mempunyai 2000 Member Penjual Profesional, maka banyak Developer Properti yang mempercayakan produknya untuk kami bantu pasarkan. 
Karena VISI & MISI SBI adalah menjadi yang terbaik yang dimungkinkan, maka selain mengerahkan MASSA PENJUAL PROFESIONAL, SBI juga menerapkan strategi E-Marketing yang inovatif dan dahsyat; juga melalui 46 WEB-ADS GROUP supporting SBI kami; yang bermanfaat untuk meningkatkan reputasi dan omzet, nyaris tanpa biaya. 

Target SBI sederhana: MEROKETKAN OMZET DAN MENJUAL HABIS PROYEK DALAM WAKTU MAX 6 BULAN!
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SBI didirikan oleh orang dengan latar belakang yang berbeda dan sinergis:

Andry Pribadi, sebagai Commissioner SBI; Pengusaha senior, produsen cat yang sudah lebih dari 33 tahun melayani multi industri, termasuk Property Developer; yang bisnisnya bisa dilihat di www.novalux.co.id
Sudianto Xie, sebagai Operational Director SBI; telah berpengalaman sukses dalam pemasaran properti; yang bisnisnya bisa dilihat di www.sudiantoxie.com
Fanny Lo, sebagai Business Development Director SBI; juga sebagai pengusaha bidang distribusi dan 41 Web-Ads Group; yang bisnisnya bisa dilihat di www.profitboostergroup.com
Johanes Lim, Ph.D, CPC, CHt; sebagai President & CEO SBI; juga sebagai CEO PBI Group, yang bisnisnya bisa dilihat di www.pakarmanajemen.com
Didukung oleh Group BOD dari Mitra SBI yang handal: Marcella YK, Yati Yuliati, Paulus Edi Ruslan, Arie Adrian Ramdani, Herman Gunadi, Wijaya Utama, Widi Haryono, Giovanni Marco, Arnoldus A Kusuma, Yudi Kurniawan, David Siano, Sahat
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